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i Y Sociedad de la Información, Diego Pedro García, y el 
!n la presentación del programa. 

lógica 2009' 
leVaS tecnologías 
npresarial 
Julsa AJE, en colaboración con la 
¡edad de la Información, se estructura 
os que se van a celebrar en la Región 

lchos ejemplos de adelantos tee­
;icos que existen hoy en día y 
:n muchas ocasiones, no apro­
e! empresario. 

¡e Tecnológica 09 es un pro_o 
a de formación yasesoramien­
materia tecnológica, de semi­

s prácticos y útiles que tienen 
.bjetivo hacer que los jóvenes 
:esarios, los profesionales que 

NTAJAS 

ie Tecnológica 09 
un programa 
formación y 
~soramlento en 
lteria tecnológica 

forman parte de las empresas y la . 
ciudadanía en general aproveche las 
ventajas que las nuevas tecnologías 
ofrecen, que tienen al alcance de su 
mano por sencillez, economía y fa­
cilidad de acceso. 

Trasladando información práctica 
y concreta al empresario, se quiere su­
perar e! desconocimiento que existe 
sobre muchas de estas herramientas 
y que constituye uno de los princi­
pales motivos de su falta de implan­
tación en las pequeñas y medianas 
empresas de la Región de Murcia. 

En la presentación, que se celebró 
esta mañana en la Consejería de Eco­
nomía y Hacienda, participaron e! 
director general de Te!ecomunicacio­
nes y Sociedad de la Información, 
Diego Pedro García, y el secretario 
general AJE, Andrés Romero. 
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Factores limitadores 
de la actividad empresarial 
En situaciones como las que atra­
viesa actualmente nuestra eco­
nomía, son evidentes las dificul­
tEdes que debe sortear el empre­
sario en su día a día y, de forma 
especial, el vinculado a la empre­
sa familiar, posiblemente más sen­
sible y vulnerable al entorno, pero 
tEmbién con mayor capacidad de 
reacción que otros, debido al sen­
tido vital con el que impregnan 
sus proyectos. 

Con motivo de la reciente di­
fusión de resultEdos que la Cáte­
dra de la Empresa Familiar y Ame­
fmur han presentEdo, bajo el pa­
trocinio de la Consejería de Uni­
versidades, Empresa e Inve$tiga­
ción y el Instituto de Fomento de 
la Región de Murcia, las empre­
sas familiares de nuestra región 
coinciden en señalar una serie de 
factores claves que dificultan su 
actividad empresarial. 

Los datos de este estudio 
(http://www.um.es/cef) nopue­
den ser mas reveladores. De en­
tre los diferentes aspectos seña­
lados, cerca delga % de las em­
presas consultEdas, mencionan, 
en una escala sobre 10, que el fac­
tor que más limita su actuación 
es la baja demanda de productos 
y servicios (8.3), algo inevitEble­
mente asociado al recorte en el 
consumo ya la disminución de la 
ya de por sí mermada renta dis­
ponible de las economías domés­
ticas, junto a una menor deman­
da de materias primas por parte 
de las propias empresas. 

En segundo lugar y unido al 
factor anterior, se destacan las 
importEn tes dificultEdes para ac­
ceder a aquellas fuentes de finan­
ciación, con las que tradicional­
mente han contEdo y que, de for­
ma gradual y selectiva, se han re­
ducido a un selecto número de 
empresas. Alrededor de las dos 
terceras partes de las empresas 
entrevistEdas, consideran deter­
minante el acceso a la financia­
ción (7.1) como factor d~ éxito 
para acometer sus proyectos em-

presariales. 
Esta es la paradoja y quizás la 

clave del proceso. El acceso a la 
financiación es más sencillo para 
quienes de por sí mantienen una 
posición desahogada, frente a 
otras empresas con mayores di­
ficultEdes pero con igual solven­
da y capaddad de reembolso aun­
. que en plazos más dilatEdos. Le­
jos de convertirse este comentE­
rio en una crítica, es tEmbién ra­
zonable entender la postura de 
las entidaC?ies de financiación en 
su siempre intento por equilibrar 
la concesión comercial de opera­
ciones con la sensibilidad otorga­
da al riesgo. 

Si este puede ser el diagnós­
tico, es tEmbién el momento de 
conciliar voluntades y pensar en 
términos positivos, ya que los 
elementos que unen a las em­
presas y sus fuentes de f{nancia­
ción externas, son mayores que 
las que les separan. En otras pa­
labras no podría entenderse la 
existencia de unos sin los otros. 
Si el riguroso análisis cuantitati­
vo de los balances se ampliara 
con una valoración positiva de 
las ideas, proyectos y posibilida­
des creativas e innovadoras que 
siempre anidan en la mente del 
empresario y fueran puestas en 
valor bajo el paraguas'del com­
promiso, bien pudieran aventu­
rarse nuevas formas de colabo­
ración y, por extensión, una di­
namización del tejido producti­
vo con su consiguiente reper­
cusión en los deteriorados nive­
les de demanda actualmente 
existentes. 

Es evidente que no siempre es 
sencillo navegar cuando el entor­
no se mantiene en "calma chicha" 
y con riesgo de tormenta, pero 
cuando además de remar puede 
propordonarse combustible, aun­
que sea en pequeñas cantidades, 

. siempre será más fácil llegar a 
puerto y vender la mercancía. No 
siempre es cuestión de cronóme­
tro cuando manda la tJrújula. 


